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O podjetju

■ Naše podjetje se ukvarja z izdelavo in prodajo 

čokoladnih izdelkov in pripomočkov za izdelavo sladic. 

■ Izdelki so narejeni iz kakovostnega kakava.

■ Ponujamo jih v različnih okusih, novih in zabavnih  

oblikah.

■ Ponujamo tudi prilagodljivo embalažo po meri kupcev.

■ Izdelke ponujamo tudi na raznih dogodkih.



Opis izdelka

■ Vsi naši izdelki so ročno izdelani in vsebujejo 20% 
manj sladkorja od ostalih na trgu.

■ Izdelki so postreženi v okolju prijazni embalaži, 
nudimo tudi možnost posebnega embaliranja za 
različne priložnosti.

■ Ker se čokoladnim izdelkom s polnili kvaliteta v 
poletnih mesecih zmanjša teh poleti ne prodajamo.

■ Vse sestavine naših izdelkov razen kakava so 
proizvedene v Sloveniji.



Prodaja

Naša prodaja bo najprej 
osredotočena na Slovenijo.

Prodaja bo potekala tudi na javnih 
prireditvah in poslovnih dogodkih.

Izbrana tržna skupina so ljubitelji 
čokolade in slaščic.



Konkurenca

■ Konkurenca na tem trgu je velika, saj se več podjetji ukvarja z prodajo 

sladkih dobrot, vendar smo pri ponudbi embalaže po meri INOVATIVNI in 

brez tovrstne konkurence.

■ Naši izdelki konkurirajo z višjo kvaliteto, ki je boljša za posladek in počutje.

■ Izdelke, ki so višje kakovosti in tiste po katerih je povpraševanje na trgu 

večje, ponujamo po nekoliko višji ceni, ki pa je še vedno ugodna za kupca.



Promocijski načrt

■ Naše reklame temeljimo na sporočilu, da so vsi naši produkti 

narejeni iz bolj kakovostnih materialov in vsebujejo manj 

dodanega sladkorja.

■ Oglaševali bi preko naše spletne strani, socialnih omrežjih in 

internetnih oglasov ter preko tv spota.

■ Imamo tudi letake, ki jih delimo na prireditvah in raznih dogodkih. 

Ti so tudi na voljo v turistično informativnih centrih.



Zaposleni

■ V podjetju imamo zaposlenih 11 uslužbencev, ki opravljajo naloge v 

parih po oddelkih razen tajništvo.

■ Kadri, ki jih bomo zaposlili bodo mladi s končano 4-letno strokovno 

šolo.

■ Direktor bo eden izmed zaposlenih.

■ V prihodnosti bi želeli razširiti naš kolektiv in s tem povečali 

produktivnost podjetja.



Finančni načrt

Za zagon podjetja 
potrebujemo okoli 

35.000 €.

Ta kapital bi delno 
financirali sami 

(20.000 €), vzeli bi 
15.000 € dolgoročnega 

kredita pri banki.

Skupni strošek 
dodatne opreme in 

ureditev poslovalnice 
bo okoli 5.000€.



Stroški

■ Naši stroški, bi bili v glavnem stroški plač 

in stroški izdelave pripomočkov in 

embalaže po meri.

■ Med ostale stroške bi prišli stroški 

najemnine naše poslovalnice, najema 

prostora na prireditvah in dogodkov ter 

stroški vzdrževanja.

■ Mesečni stroški bi znašali okoli 6.200 € 

(3*700 € za plače, okoli 4.000 € za 

material in preostalih 100 € za ostale 

stroške).

■ Dolgoročno bi stroške zmanjšali z 

avtomatizacijo procesa proizvodnje, s tem 

bi prihranili 750 € mesečno.



Razvoj 
podjetja

■ Da bi pokrili vse stroške bi morali vsak 

mesec prodati okoli 540 izdelkov, saj je 

povprečna cena našega produkta 11,50 €.

■ Prodajo načrtujemo na raznih sejmih, 

prireditvah in dogodkih v lokalnem okolju 

Zasavja in širše.

■ Seveda ne pričakujemo doseči točko 

preloma takoj z zagonom podjetja, temveč 

po 12 mesecih, ko bodo kupci postali 

trajni in zvesti.


